CURSO DE POSGRADO
FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS — UNL

COSTOS DE LA FUNCION COMERCIAL 2019

CONTENIDOS / Médulos

1 / Comprensidn de las caracteristicas propias de la funcién comercializacion.

2 / Imputacion de los costos y la generacion de ingresos de acuerdo a la mezcla comercial del producto.
3 / Aplicacion de las herramientas de costos y andlisis matematico para la toma de decisiones.

4 / Andlisis de los resultados de acuerdo a las distintas dimensiones de analisis.

5 / Comercializacion estratégica y tactica.

6 / Distintos canales. Rentabilidad de lineas, zonas, vendedores, y otros.

7 / Garantias.

8 / Servicios al cliente.

9 / Publicidad.

OBIJETIVOS

Estudiar la composicion del costo de la funcidn comercial aplicable a cualquier tipo de organizacién
dedicada tanto a la produccidn de bienes como a la prestacion de servicios.

Lograr una acabada interpretacion de la real naturaleza de los hechos econdmicos que influyen en el
devengamiento de los costos en el drea comercial.

Observar el funcionamiento y desempefio de la funcién comercial con criterio transversal a los efectos
de procesar y generar informacion vdlida y pertinente para actuar como soporte en la toma de
decisiones.

DOCENTES
Mg. Gerardo Enrique ZOCOLA
CPN Diego Gustavo SORIANO

DIAS Y HORARIOS DE CURSADO
Viernes: 6 Sep, 4 Octy 18 Oct 16:30a 21:30
Sabados: 7 Sep, 5 Octy 19 Oct de 8 a 13



